
 

证券代码：300162                                  证券简称：雷曼光电 

深圳雷曼光电科技股份有限公司 

2023年 2月 21日投资者关系活动记录表 

编号：2023-001 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

海通证券    薛逸民            

鹏华基金    陈凯睿            

韶夏资本    李亮宇 

时间 2023年 2月 21 日 14:30-16:00   

地点 深圳市南山区松白公路百旺信工业园二区雷曼大厦 

上市公司接待人

员姓名 

左剑铭先生（副总裁、董事会秘书） 

梁冰冰女士（证券事务代表） 

王  丹女士（证券事务主管） 

投资者关系活动

主要内容介绍 

本次投资者关系活动的主要内容如下： 

一、参观公司展厅，COB 技术特点讲解，Micro LED 超高

清大屏、雷曼智慧会议一体机、雷曼家庭巨幕、雷曼 COB 裸眼

3D 显示大屏等应用场景演示； 

二、互动问答环节 

问题 1：请问公司 C端产品的推广进展如何？目前的价格

是否有下调？  



 

答：雷曼家庭巨幕已形成 108 吋、110 吋、135 吋、138 吋、

163 吋的产品矩阵，零售价格在 229,999 元-1,680,000 元之

间，适配 4K/8K 高分辨率显示要求，更支持定制扩展，可覆盖

家庭客厅、私人影院、商务会所、现代化办公和私人定制等多

种场景，满足高端客户群体对于视听、娱乐、社交、办公等的

多样化需求，与国外同类产品相比具有极高的性价比。 

产品推广方面，公司采用线上与线下多元化渠道推广模

式，公司不仅在京东、天猫等线上渠道进行产品展示和推广，

还在深圳、广州、南京、武汉、杭州、成都等多地建立了 10 家

旗舰店与体验中心，打造线下体验式营销，增强线下渠道消费

者黏性。公司已与多个产品合作方、经销合作方、渠道合作方

及相关的异业联盟等达成合作，探索雷曼 Micro LED 家庭巨幕

创新服务消费模式。巨幕订单正在逐渐增长，起量需要一定的

培育时间。 

问题 2：公司预测今年海外市场和国内市场情况怎么样？

哪些细分领域增速会比较快？  

答：2022 年海外市场需求全面复苏，预计 2023 年整体增

速将趋于平稳，再过一两个月海外趋势能看的更清晰一些。随

着国内疫情防控政策的改变，公司的国际销售团队加大了对境

外客户的开拓、沟通和拜访频率以及组织参加各种重要行业展

会，营销模式更多元化，有利于开拓海外业务机会。2022 年国

内市场受疫情影响较大，预计 2023 年国内市场将逐步修复。 

从细分领域来看，国内市场中与民生、安防、安全、应急、

和谐社会等相关的指挥、控制、大数据、智慧城市等重点领域

有望率先恢复，公司很看好专用显示市场。此外，商用显示市

场也是公司重点关注的领域，国内市场商务活动加快复苏，会

议显示需求将稳步增长；去年四季度教育主管机关发布了相关

文件，拟对职业院校、高等学校设备购置与更新所新增的贷款

实施阶段性贴息扶持政策，在此契机下，公司开发的智慧教育



 

应用场景解决方案及相关产品也存在长期的业务机会。 

问题 3：公司在高教领域的布局如何了？ 

答：公司于去年年底推出了雷曼智慧教室教育显示系统，

支持 138 吋、165 吋、185 吋等多种超高清显示尺寸定制，适

用于中大型教室、报告厅、多功能厅和高端培训中心等应用场

景，打造智慧教室和智慧课堂新生态。 

公司积极参加高教行业展会，与高教渠道供应商达成战略

合作，并通过捐赠样机的形式打造高校示范应用项目，助推高

校的教育数字化、智能化、智慧化转型升级，增强体验互动式

营销推广，得到了相关高校师生的高度认可和称赞。预计今年

公司将在高教市场有所突破。 

问题 4：请问公司定增的进展如何？募投项目的产能释放

情况预计是怎样的？  

答：定增项目还在交易所审核阶段，后续需待深交所审核

通过并获得证监会作出同意注册的决定后方可择机发行。本次

募投项目建设包括新建厂房扩能和现有厂房扩能两部分，将在

现有 COB 产能的基础上，新增 7.2 万平方米/年的超高清 COB

显示屏产能。现有厂房扩能预计将在募集资金到位后一年内释

放 1/3 的产能，新建厂房扩能将在募集资金到位后两年内达成

剩余 2/3 产能。 

问题 5：请问公司今年的重点举措有哪些？ 

答：公司今年将重点加强技术研发工作，适时推出行业前

沿性技术与产品，保持技术领先地位；同时补齐销售短板，扩

充销售团队规模，创新销售打法，抓住国内市场复苏和海外市

场扩张的机遇；严控成本费用，提高企业利润，实现高质量可

持续发展。 

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与

沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露



 

等情况。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023年 2月 21 日 

 


